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Great Jobs
MORE THAN AN EPISODE.
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ZAKRES OBOWIĄZKÓW:
 zarządzanie sprzedażą Air & Sea,
 współpraca z klientami,
 pozyskiwanie nowych klientów,
 realizacja planów sprzedaży w powierzonym terenie
 �monitorowanie sprzedaży i monitorowanie działań 
konkurencji

 �uzgadnianie warunków handlowych oraz negocjacje 
biznesowe

OFERUJEMY: 
 pracę w globalnej firmie,
 atmosferę opartą na współpracy i dzieleniu się wiedzą
 pracę w zespole profesjonalistów i ludzi z pasją
 wsparcie w rozwoju
 stabilne warunki zatrudnienia na podstawie umowy o pracę,
 stałe wynagrodzenie 
 Dofinansowanie do zajęć sportowych
 �Uczciwe wynagrodzenie w oparciu o umowę o pracę

REGIONALNY KIEROWNIK 
SPRZEDAŻY WROCŁAW
POZYSKIWANIE I SPÓŁPRACA Z KLIENTAMI

Gebruder Weiss, z historią sięgającą 550 lat wstecz, jest najstarszą firmą logistyczną na świecie - i jedną 

z największymi osiągnięciami. Jaki jest fundament tego sukcesu? Nasi pracownicy. Ponieważ zachęcamy 

ich do szukania nowych rozwiązań i bycia aktywną stroną w kształtowaniu przyszłości - w ponad 170 

lokalizacjach na całym świecie. To daje wspaniałą perspektywę kariery dla wszystkich ludzi kochających 

mobilność.

NASZE WYMAGANIA
 �doświadczenie na podobnym stanowisku,
 �znajomość branży TSL,
 �przedsiębiorczość oraz umiejętność nawiązywania i 
podtrzymywania długofalowych relacji biznesowych,

 �predyspozycje handlowe i doświadczenie w prowadzeniu 
skutecznych negocjacji,

 �skrupulatność, odpowiedzialność i terminowość w  
realizacji zadań,

 �umiejętność efektywnej pracy pod presją czasu,
 �znajomość języka angielskiego – mile widziana 
 �umiejętność pozyskiwania klientów,
 �dążenie do rozwoju i realizacja założonych celów

*wspieramy różnorodność i popieramy współpracę miedzy ludźmi 

różnych płci, zarówno młodymi jak i starymi, rożnych grup etnicznych i 

wyznań, a także ludzi ze specjalnymi potrzebami


